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Date du comité : ……………….. 
Bourse d’étude de faisabilité

Dossier de candidature 

	Présentation générale

	Identité du/de la candidat(e)
Nom

Prénom

Adresse

Pays d’origine (localité d’origine)
Téléphone (fixe et portable, si possible)

Contact E-mail


	

	Partenaire d’appui en France

Personne contact

Adresse/Téléphone

Contact E-mail


	

	Partenaire d’appui au Sud
Personne contact

Adresse/Téléphone

Contact E-mail


	

	Cadre de la démarche (cocher)

	( En démarche de réinstallation : promoteur ayant l’intention de se réinstaller à court ou moyen terme ( 2 mois-3 ans) dans son pays d’origine et gérer lui-même son entreprise
( Création « double espace » : création en France et/ou dans le pays d’origine, avec des activités (ex : approvisionnement courant, production, transformation, vente) sur les deux espaces ; promoteur gérant principal
( Investissement à distance : promoteur installé durablement en France ( pour encore plus de 5 ans), à l’origine d’un projet, qui sera piloté par un (co)gérant local

	Titre et nature du Projet 


	

	Lieu de création


	


	1. Le candidat

	Parcours migratoire du candidat

Année de naissance

Année où le pays d’origine a été quitté 

Année d’arrivée en France

Autre séjour à l’étranger (préciser date)

Année du dernier voyage au pays


	

	Situation familiale du candidat

Situation familiale (célibataire, en famille, divorcé)
Pays d’origine et lieu de résidence du conjoint 

Pays d’origine et lieu de résidence des enfants

Nombre d’enfants scolarisés en France
Mobilité de la famille résidant en France si réinstallation


	

	Situation professionnelle actuelle du candidat. Depuis quand ? 


	

	Bilan de compétences
Formation/diplôme de base obtenu le plus haut (précisez disciplines, date et lieu d’obtention du diplôme)

Expériences professionnelles

(donner les dates et lieux)

Autres expériences ayant permis de développer des capacités entreprenariales (argumenter)

Autres formations et expériences courtes ou « informelles » en lien avec le projet (dans le secteur d’activité et en matière de création d’entreprises) 

	

	dans le cas d’un projet d’investissement à distance, identité du promoteur sur place

Nom Prénom

Lieu de résidence

E-mail

Année de naissance

Lien avec le candidat

Situation professionnelle actuelle 

Expériences professionnelles ou/et formations liées au projet
Autres expériences ayant permis de développer des capacités entreprenariales (argumenter)


	

	2. Le pré projet économique

	Descriptif du projet 
	

	Lieu d’implantation au démarrage (justifier le choix)
	

	Description la plus précise possible de l’offre de produits / services envisagés et des besoins auxquels ils répondent


	

	Description la plus précise possible de la clientèle envisagée

	

	Stratégie de mise en œuvre technique envisagée (moyens matériels et humains au démarrage)


	

	Stratégie commerciale envisagée

	

	Montage juridique et financier envisagé


	

	Partenariats locaux déjà identifiés

Nom

Type de partenariat envisagé


	

	Faisabilité financière envisagée

(tableau pour donner un ordre de grandeur indicatif) 

 (en euros)

Budget total : 

Détail : 

Montant ( en euros ) 

Frais d’étude et d’établissement

Investissement immobilier (bâtiments)

Investissement en matériel + équipement

Besoins en Fonds de roulement initial

TOTAL

Ressources : 

Fonds déjà acquis (en euros)  : 

Montant 

détail

En liquidité

investissements immobiliers ou en matériel

Fonds mobilisables  (en euros): 

montant

détail

En liquidité auprès de l’entourage

Bourse PMIE
Autre : emprunts, subventions, valorisation de don de matériel…
La partie ressources envisageables doit être complétée si possible par l’organisme d’appui au Sud.


	Date pressentie pour le démarrage de l’activité
	


	Avis général de l’organisme d’appui de France sur le promoteur

· Sur les qualités personnelles du promoteur : points forts et points faibles (motivation, autonomie, rigueur, capacité à défendre son dossier…) 

· Sur  les appuis personnels dont il dispose qui peuvent l’aider ( familiaux, réseau…)

· Potentiel personnel pour  développer l’activité et générer de l’emploi dans les années à venir
	


	Avis général de l’organisme d’appui du Sud sur le projet

· Sur l’intérêt du projet par rapport au contexte socio-économique pour le porteur du projet et pour le développement du pays ( secteur porteur ?  secteur innovant ? secteur générateur d’emplois ? secteur soutenu ?…)

· Sur l’état de la concurrence, la tendance du marché

· Sur la faisabilité technique 


	


	3. La mission d’étude de faisabilité

	Etat d’avancement du pré projet

Quand a débuté la réflexion sur le projet ? 

(préciser contexte et motivations du porteur de projet)

Quand a commencé la préparation du projet ? 

Nature du travail d’accompagnement dont a bénéficié le candidat en France ? Préciser la durée, le type d’appui obtenu, auprès de quelle structure/personne, avec quelles productions écrites ? 

Le promoteur a-t-il déjà effectué des missions d’étude sur place ? avec un accompagnement ? de qui ?


	

	Cahier des charges précis de la mission :

1. La faisabilité technique 

2. L’étude de marché 

3. La faisabilité financière

4. Aspects juridiques et administratifs

Attentes spécifiques vis à vis de l’opérateur d’appui. Préciser (type d’appui, méthode de travail, fréquence)


	

	Durée de la mission 


	

	Dates de la mission prévue
	


	Avis de l’organisme d’appui sur le cahier des charges et calendrier proposé 
 
	


	4. Budget de la mission d’étude


	Dépenses
	

	Prestation de l’organisme d’appui
	

	Billet d’avion
	

	Dépenses locales (logement, déplacement, imprévus)
	

	Total
	


	Recettes
	

	Cofinancement du PMIE sollicité
	

	Apport personnel
	

	Total
	


	Remarques sur le budget de l’organisme d’appui au Sud



Autres Informations complémentaires
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